
第十七章 收入、费用和利润 

本章框架 

 

考情分析 

本章主要介绍了收入、期间费用、营业外收支、本年利润的会计处理。属于重点内容，特别是关于收入的确

认和计量在主观题中经常涉及。 

近三年平均分值 15 分左右。 

方法&技巧 

“收入”学习方法： 

首先要掌握收入确认计量“五步法”的内涵； 

然后，步步为营，攻克五步法； 

最后，要重点掌握收入特定交易的会计处理以及收入准则应用案例。 

第一节 收入 

知识点：收入的定义及其分类 

收入是指企业在日常活动中形成的、会导致所有者权益增加的、与所有者投入资本无关的经济利益的总流

入。 

其中，日常活动是指企业为完成其经营目标所从事的经常性活动以及与之相关的其他活动。 

【备注】本章不包括如下业务：  

①出租资产的租金收益；  

②债权投资的利息收益；  

③股权投资的股利收益；  

④保险公司的保费收入；  

⑤以非存货交换非货币性资产的业务。 

提示： 

①企业以存货换取客户的存货、固定资产、无形资产以及长期股权投资等，按照本章进行会计处理； 

②其他非货币性资产交换，按照非货币性资产交换的规定进行会计处理。 

③企业处置固定资产、无形资产等的，在确定处置时点以及计量处置损益时，按照本节的有关规定进行处

理。 

 

【单选题】下列业务适用收入准则的是（）。 

A.保险合同取得的保费收入 

B.出租资产收取的租金 

C.企业以存货换取客户的固定资产 

D.企业以固定资产换取客户的存货 

答案：C 

解析：选项 A,适用于原保险合同准则，选项 B，适用于租赁准则，选项 D,适用于非货币性资产交换准则。 

 

知识点：收入的确认和计量 

步骤 内容 处理类别 

第一步 识别与客户订立的合同（卖车合同）。 确认 



第二步  识别合同中的单项履约义务（卖车、提供保养服务） 

第三步  确定交易价格（合同价格 90万元）  计量 

第四步  将交易价格分摊至各单项履约义务 

车：90×80/100=72（万元）； 

保养：90×20/100=18（万元） 

第五步  履行各单项履约义务时（时点义务、时段义务）确认收入 

卖车：时点义务，2023年确认收入 72 万；   

保养：时段义务，2023年、2024年分别确认收入 9万元（18×1/2）]  

确认 

知识点：收入的确认和计量 

（一）识别与客户订立的合同 

项目 说明 

合同 是指双方或多方之间订立有法律约束力的权利义务的协议，包括书面形式、口头形式以及其他可

验证的形式（如隐含于商业惯例或企业以往的习惯做法中等）。 

1.收入确认的原则 

企业应当在履行了合同中的履约义务，即在客户取得相关商品控制权时确认收入。 

取得相关商品控制权：是指能够主导该商品的使用并从中获得几乎全部的经济利益，也包括有能力阻止其他

方主导该商品的使用并从中获得经济利益。 

取得商品控制权包括以下三个要素：  

①能力，即客户必须拥有现时权利，能够主导该商品的使用并从中获得几乎全部经济利益。  

②主导该商品的使用。  

③能够获得几乎全部的经济利益。  

2.合同成立的条件 

企业与客户之间的合同同时满足下列条件的，企业应当在客户取得相关商品控制权时确认收入： 

（1）合同各方已批准该合同并承诺将履行各自义务；【一拍即合，你情我愿】 

（2）该合同明确了合同各方与所转让商品相关的权利和义务；【我要干什么，你要干什么】 


