
第九章 销售与收款循环的审计

考情分析

本章是非常重要的章节，近几年分值保持在 7 分左右，主要以简答题和综合题的形式进行考核。介绍了销售

与收款循环审计在实务中的应用，实务性非常强。考生应多关注营业收入和应收账款等报表项目的审计程序。

教材变化

无实质性变化
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2.财务报表审计的组织方式大致有两种：一是对财务报表的每个账户余额单独进行审计，称为账户法（容易

造成整个审计工作的脱节和重复）；二是将财务报表分成几个循环进行审计，即把紧密联系的各类交易和账

户余额归人同一循环中，按业务循环组织实施审计，称为循环法（增强了审计人员分工的合理性，有助于提

高审计工作的效率与效果）。

3.销售与收款循环涉及到的主要财务报表项目：应收票据、应收款项、合同资产、长期应收款、预收款项、

应交税费、合同负债、营业收入、税金及附加。

1.从本章起至第十二章，我们将以执行企业会计准则的企业财务报表审计为例，介绍主要业务循环审计的具

体内容，以及对这些业务循环中重要的财务报表项目如何进行审计测试。

2.财务报表审计的组织方式大致有两种：一是对财务报表的每个账户余额单独进行审计，称为账户法（容易

造成整个审计工作的脱节和重复）；二是将财务报表分成几个循环进行审计，即把紧密联系的各类交易和账

户余额归人同一循环中，按业务循环组织实施审计，称为循环法（增强了审计人员分工的合理性，有助于提

高审计工作的效率与效果）。

第一节 销售与收款循环的特点

销售与收款循环涉及的主要单据表

单据 内容

1.客户订购单 客户提出的书面购货要求

2.销售单
列示客户所订商品的名称、规格、数量以及与其他客户订购单有关信息的凭证。作

为销售方内部处理客户订购单的凭据

3.发运凭证

在发运货物时填制的，反映发出商品的规格、数量和其他有关内容的凭据。向客户

开具账单的依据。

多联：一联留客户；一联由客户收货后签署返回销售方（用作企业确认收入）；其

余供其他用



续表

单据 内容

4.销售发票
通常包含已销售商品的名称、规格、数量、价格、销售金额。是登记销售交易的基本

凭据

5.商品价目表 列示已经授权批准的、可供销售的各种商品的价格清单

6.贷项通知单
因销售退回或折让而引起应收销货款减少的凭证，用来证明应收账款的减少。格式与

销售发票类似

续表

单据 内容

7.应收票据/应收款项融资/应收账

款预期信用损失计算表

通常，企业按月编制应收票据/应收款项融资/应收账款预期信用损失

计算表，反映月末应收票据/应收款项融资/应收账款的预期信用损失

8.明细账 应收票据/应收款项融资/应收账款/合同资产明细账

9.主营业务收入明细账 反映不同类别商品或服务的营业收入的明细发生情况和总额

续表

单据 内容

10. 可变对价相关会计

记录

企业与客户的合同中约定的对价金额可能因折扣、价格折让、返利等因素而变

化。 企业通常定期编制可变对价的相关会计记录，反映对计入交易价格的可变对

价的估计和结算情况。

11.汇款通知书
与销售发票一起寄给客户，由客户在付款时再寄回，以防止经办人员收到款项后不

入账。

续表

单据 内容

12.现金日记账和银行存款日

记账
记录应收账款的收回或现销收入以及其他各种现金、银行存款收入和支出

13.坏账核销审批表
批准将无法收回的应收款项融资/应收账款作为坏账予以核销的单据，仅在

企业内部使用



续表

单据 内容

14.客户对账单 按月定期寄送给客户，用于购销双方定期核对账目

15.转账凭证 记录转账业务的记账凭证，根据有关转账业务的原始凭证编制

16.现金和银行凭证 记录现金和银行存款收入业务的记账凭证


